Andern sich die Rahmenbedingungen von Forderungen hiufig?

Ja! Dadurch ergeben sich laufend neue Forderpotenziale, die vielleicht gestern noch nicht anwendbar
waren. Kontinuierliche Recherche und Kontaktpflege mit den Forderstellen bilden die Basis fiir breites
Beratungs-Know-how, ebenso wie der regelmifige Check von aktuell giiltigen Richtlinien.
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